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Entrepreneurial Journey
(Startup Tasks)

Exit vorbereiten: Trade Sale, Bérsengang (IPO) oder Ruickkauf realisieren
Operational Excellence (OpEx) umsetzen: Prozesse kontinuierlich optimieren
Strategische Partnerschaften bauen: Allianzen flir Wachstum einsetzen
Mergers & Acquisitions (M&A) nutzen: Fusionen und Ubernahmen realisieren
Series-B-Finanzierung (+ weitere) sichern: Investoren gewinnen
Profitorientierung anstreben: Geschaftstatigkeit auf Gewinne ausrichten

Marktposition starken: Kundenbasis vergroern
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Reputation ausbauen: Marke stirken und Sichtbarkeit steigern
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Produkt verbessern: Funktionalitat und Attraktivitat erhdhen
Belegschaft erweitern: Einstellen von weiteren Mitarbeitenden

Series-A-Finanzierung sichern: Venture-Capital-Investoren gewinnen

Objectives & Key Results (OKR): Ziele festlegen und Indikatoren bestimmen

Vision & Mission for Unternehmensausrichtung definieren

Organisation etablieren: Strukturen, Arbeitsteilung und Rollen festlegen

Product Market Fit (PMF) erreichen: Kundenakzeptanz aufzeigen
Produkt einfithren: offizieller Markteintritt

[0 Exit-Beratung: Unterstiitzung beim Trade Sale, Bérsengang oder Riickkauf
[0 Mergers & Acquisitions (M&A): Begleitung bei Fusionen und Ubernahmen
[0 mndustrienetzwerke: Zugang zu Cluster- und Branchen-Initiativen
[0 Recruiting-Plattformen: Zugriff auf internationale Talentpools
[0  Private-Equity: Zugang zu weiterem Wachstumskapital
[0  Venture-Capital: Kapitalbeschaffung unterstiitzen (Series-B-Finanzierung)
[0 Delegationsreisen: Internationalisierung und globale Marktzugénge fordern
WaCh stum Sph oS [0 skalierungsprogramme: Unterstitzungsbiindel als Briicke zum Exit anbieten
Stage Gate 3
O startup-Touren: Aufbau von iiberregionalen Geschiftsbeziehungen férdern
[0 Messen und Konferenzen: Beziehung zu Kunden ermoglichen
PAN [0 Venture Clienting: Kooperationsméglichkeiten eréffnen
@ [0  sichtbarkeit: Medienzugang und -kompetenz férdern
' ' ' O  Venture-Capital: Kapitalbeschaffung unterstiitzen (Series-A-Finanzierung)
v O  Matching-Events: Startups und Unternehmen zusammenbringen
O  Infrastruktur und Reallabore: Zugang zu Rechenzentren und Testraumen
AUfb auph ase [0  Akzeleratoren: Support fiir Startups mit Skalierungspotenzial bieten

Stage Gate 2

[0 Geschiftsmodell optimieren: Kundennutzen und Ertragspotenzial darstellen [0  startup Challenges: Startup-Lésungen fiir ein definiertes Problem suchen
[0 Early Adopters gewinnen: mit der Marktdurchdringung starten [0 Meetups: Kontakte zu Experten, Mentoren und Coaches
[0 Kernteam aufbauen: Mitarbeitende fur zentrale Aufgaben einstellen O Griindungswettbewerbe: Zugang zu Preisgeldern und Netzwerken
[0 Seed-Finanzierung sichern: Angels und Frithphasen-Investoren gewinnen [0  oOffice Space: Zugang zu Griindungszentren und Inkubatoren
[0 Proof of Concept (PoC) durchfithren: MVP mit potenziellen Kunden testen [0  Maker Spaces: Infrastruktur fir die Prototypenentwicklung anbieten
[0 Minimum Viable Product (MVP) erstellen: Kernfunktionen entwickeln . [0  Business-Angels-Netzwerke: Zugang zu Kapital und Know-how
[0  Vertrége gestalten: rechtliche Weichenstellungen setzen Grin dun g Sph ase [0  Griindungsstipendien: Lebensunterhalt fiir die friihe Griindungsphase
T [0  Rechtsform & Standort festlegen: formale Grindung [0  Rechts-, Steuer- und Patentberatung: Vertragsgestaltung begleiten
Stage Gate 1
[0 Pre-Seed-Finanzierung sichern: durch Familie, Freunde und eigenes Kapital [0 Co-Working-Spaces: Arbeitstaume und Netzwerkzugange anbieten
[0 Forderméglichkeiten sichten: Programme erkennen und nutzen [0 Diversity-MaRnahmen: Unterstiitzung u.a. von Griinderinnen und Migranten
[0 Co-Founder finden: Grindungsteam zusammenstellen L [0 Technologietransfer: Know-how und Intellectual Property fir Griindungen nutzen
O  Netzwerke aufbauen: Beziehungen im Startup-Okosystem entwickeln [0  Entrepreneurship Education: Griindungschancen und -fahigkeiten vermitteln
[  Idee validieren: Potenzial zur Lésung von Kundenproblemen prifen [0  Forschung und Entwicklung: Forschungseinrichtungen einbinden
[0 Kundenproblem verstehen: Bediirfnisse der Zielgruppe erfassen . . [0 Férderdatenbanken: passende Férderprogramme zugénglich machen
[0 Zielgruppen erkennen: Markterkundung beginnen Oﬂ ent] erun 9 Sph ase [0 Einfache Austauschformate: Griindungsstammtische organisieren
O Idee entwickeln: Geschftsidee als Start der Entrepreneurial Journey [0 Orientierungsberatung: erste Anlaufstelle auf dem Weg zur Grindung

Ecosystem Support
(Features)

Grindungsidee

Stage Gate 1

- Lisung fiir ein Problem erkannt

« erste Marktkenntnisse vorhanden

- Bereitschaft zur formalen Griindung

Stage Gate 2
« Product Market Fit erreicht
+ Griindungsteam aufgebaut
« erste Umsatze vorhanden

Stage Gate 3

arktfihiges Produkt vorhanden
+ Kundenstamm aufgebaut
« Bereitschaft zur Skalierung

Mehr zum Thema
https://rkwlink/step
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